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Von Frank Muck

Bei Rainer W. Leonhardt schaut man
nicht einfach mal nur so vorbei. Wer
bei dem Geigenbaumeister in Mitten-
wald eine Geige kauft, der kommt meist
fiir einen ldngeren Besuch. Gerade erst
hat Leonhardt mit einem Arzt aus Han-
nover einen Termin ausgemacht. Die
ganze Familie reist demnéchst fiir ein
Wochenende an, um eine Geige auszu-
suchen.

Wenn gewiinscht, bucht Rainer W.
Leonhardt seinen Kunden auch die

Geigenbau Leonhardt aus
Mittenwald bietet seinen Kunden ein
Rundum-sorglos-Paket beim
Einkauf. Starke Prédsenz im Internet

sorgt fiir zusétzlichen Umsatz

Ubernachtung, den Restaurantbesuch
oder eine Wanderung, damit sich der
Besuch in Oberbayern auch lohnt. Die
aus ganz Deutschland anreisenden
Kunden sollen schlieRlich so viel Zeit
wie notig haben, ihr neues Streichin-
strument im schonen Mittenwald — am
FuR des Karwendelgebirges — in Ruhe
auszusuchen.

Zu Leonhardt kommen die entspre-
chenden Kunden: die mit Zeit, Geld und
MuRe. Nicht der berithmte Geigenvirtu-
ose zihlt dazu, sondern Orchestermusi-
ker, Schiiler, Studenten und der ambi-

\

tionierte Hobbyviolinist. Und den Besu-
cher erwartet in jedem Fall eine groRe
Auswahl. Rund 80 Geigen, 30 Celli und
20 Bratschen hat der Geigenbaumeister
standig vorritig. ,Die Wahrscheinlich-
keit, dass man bei uns was findet, ist
ziemlich hoch®, sagt der 50-Jahrige.

Kunden kénnen so lange
proben, wie sie wollen

Ein eigener Proberaum erwartet den
Kunden. Dort kénnen die Instrumente
in Ruhe getestet werden und der Meis-

“ ter steht mit Rat und Tat zur Seite. So ~ Geigenbaumeister
schniirt Leonhardt seinen Kunden ein  Rainer W. Leon-
Gesamtpaket aus Auswahl, Beratung hardt: ,Zu be-

und Ambiente, das ihn unter den
Streichinstrumentenbauern in der Gei-
genbauhochburg Mittenwald zu einer
Ausnahme macht.

Und natiirlich werden nicht nur Neu-
kunden bedient. Auch wer zur Repara-
tur oder Restaurierung kommt, ist bei
Leonhardt richtig. Der Firmenchef ist
sich namlich sicher, dass er heutzutage
ein Allroundangebot abgeben muss:
vom Kontrabass bis zur Violine. Beim
Neubau konzentriert er sich dann aller-
dings auf Celli, Bratschen und Geigen.

,Die Wahrscheinlichkeit,
dass man bei uns was findet,
ist ziemlich hoch.“

Grundvoraussetzung fiir den geschaft-
lichen Erfolg sei aber nicht das groRe
Angebot, sondern die Qualitét der In-
strumente. Und die ist bei Geigenbau
Leonhardt schon lange Tradition.

1926 griindete GroRvater Anton Dietl
den Betrieb, den er 1968 an Schwieger-
sohn Wilfried Leonhardt - sein Vater
Fritz war ebenfalls Zupfinstrumenten-
macher in Mittenwald - tibergab. Wil-
fried Leonhardt hatte sich zwischen-
zeitlich auf Celli spezialisiert. Der jetzi-
ge Firmenchef Rainer W. Leonhardt
stellte das Geschift 1997 dann wieder
etwas breiter auf. In der Musikwelt hat
sich Leonhardt iiber die Jahre in aller
Welt einen guten Namen gemacht.

sonders gelungenen
Instrumenten entwickle
ich auch eine besondere
Beziehung."

Preise und
Auszeichnungen
belegen die gute
Qualitédt der Produk-
te. Unter anderem gab
es 1993 den Ehren-

preis vom franzosi-

w schen Geigenbau-

i erverband und 1997
. den Deutschen Musikin-
strumentenpreis fiir das Violoncello
»Bergfeuer”. Im vergangenen Jahr
holte Leonhardt den Exportpreis
Bayern. Den erhielt das Geschaft
fiir seine Innovationsfreude, die Art
der Kundenbetreuung und fiir ein her-
ausragendes Einzelgeschaft mit Oman,
dessen Symphonieorchester er mit neu-
en Instrumenten ausstatten durfte.

Die Hilfte seiner Produkte geht in-
zwischen in den Export. Es kommen
Privatkunden zum Beispiel aus Oster-
reich, der Schweiz, Belgien und Nor-
wegen. Jedes Jahr findet auch ein knap-
pes Dutzend Kunden aus Japan den Weg
nach Mittenwald. Dorthin, nach Korea,
China und in die USA verkauft er seine
Instrumente an den Handel.

Weltreisender ldsst sein
Leonhardt-Cello sprechen

Seit Leonhardt das Geschift fit gemacht
| hat fiir das Computerzeitalter, wird
auch der Verkauf iibers Netz angekur-
belt. Seit 15 Jahren gibt es die eigene
Webseite. Zirka 2.000 Freunde - haupt-
sdchlich Musiker und Geigenbauer -
| posten bei seinem Facebook-Auftritt.

. Die Musiker selbst sorgen auf unge-
wohnliche Weise fiir mehr Bekanntheit
des Namens Leonhardt. Ein weltreisen-
der Cellist hat sein Instrument ein Rei-
setagebuch fiihren lassen und aus Sicht
des Cellos seine Erlebnisse erzahlt.

Ein Ebay-Shop kurbelt den Umsatz
beim Zubehorgeschift an. Dort ver-
kauft Leonhardt unter anderem Ton-
holz, das er nicht verwerten kann. Denn
davon hat er reichlich. In einem eigens
angelegten Holzlager unterm Dachbo-
den stapeln sich Ahorn- und Fichten-
holzer, die dort ungestort reifen kénnen
und die neben der Verarbeitung und
dem speziellen Lack dem Instrument
seinen besonderen Klang verleihen.

ter und zwei
Gesellen - 50 bis
70 Instrumente pro
Jahr. Neben der sehr umfang-
reichen Kundenbetreuung. Dieses zu-
sitzliche Engagement habe durchaus
seinen Preis, sagt der vierfache Vater.
Freie Wochenenden gibt es bei Rainer
W. Leonhardt eher nicht. SchlieRlich
wiirden 80 Prozent der Vor-Ort-Ge-
schifte an Samstagen abgeschlossen.
Doch Meister Leonhardt hat zum
Ausgleich ein meisterliches Hobby: den
FC Bayern. Der groRe FuRballfan ist Ver-
einsmitglied und Fanbegleiter. Bei Aus-
wirtsspielen, wie gerade erst beim
Champions-League-Spiel in London,
sorgt er dafiir, dass die Fans zum Bei-
spiel ihren Flieger nicht verpassen. Die
Teilnahme im internationalen Wettbe-
werb beschert ihm regelmiRig Aus-
wirtsspiele in Europa. So gehen nicht
nur die Instrumente auf Reisen, son-
dern manchmal auch ihr Baumeister.

AuBenwirtschaftsberatung

Rainer W. Leonhardt hat bei seinen Ex-
portgeschaften von der AuBenwirt-
schaftsberatung der Kammer profitiert.
Rund 100 AuBenwirtschaftsberater gibt
es deutschlandweit in den Handwerks-
organisationen. Dort kénnen sich Betrie-
be rund ums Auslandsgeschaft beraten
lassen, egal ob es sich um einen kleinen
°e) 5 o .

Aus diesem Holz fertigen Leonhard
und seine vier Mitarbeiter — zwei Meis-

Info & Kontakt

Geigenbau Leonhardt GmbH
Rainer W. Leonhardt
Mihlenweg 53

D-82481 Mittenwald

Tel  +49 (0) 8823 - 8010
Fax  +49 (0) 8823 - 2079
Mail leonhardt@mittenwald.de
‘Web www.violin-leonhardt.de

Sie haben Fragen, benétigen weitere Informa-
tionen zu unseren Instrumenten und Leistungen
oder wiinschen personlichen Kontakt?

Nebenstehenden QR-Code

mittels phone und entsp der App
scannen, um weitere Informationen auf unserer
Homepage zu erhalten.

Fiir die Nutzung von Multimediainhalten via Datenservices entstehen ggf.
ausiitzliche Kosten bei Threm Mobilfunkdienstleister.

auftrag handelt oder um eine groBe Lie-
ferung um die halbe Welt.
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Geigenbaumeister Franz Zutterer baut mit seinem Chef und drei weiteren Kollegen bis zu
70 Streichinstrumente im Jahr.



